Basisinformationsblatt
(GN329822_202301)

Zweck

Dieses Informationsblatt stellt Ihnnen wesentliche Informationen tber dieses Anlageprodukt zur Verfligung. Es handelt sich nicht um Werbematerial. Diese
Informationen sind gesetzlich vorgeschrieben, um Ihnen dabei zu helfen, die Art, das Risiko, die Kosten sowie die mdglichen Gewinne und Verluste dieses
Produkts zu verstehen, und Ihnen dabei zu helfen, es mit anderen Produkten zu vergleichen.

Produkt
Tarif N3243 - konventionelle lebenslange Todesfallversicherung mit Assistance-Leistungen

NURNBERGER Lebensversicherung AG

www.nuernberger.de/kontakt

Weitere Informationen erhalten Sie telefonisch unter 0911 531-5.

Die Bundesanstalt fiir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) ist fiir die Aufsicht der NURNBERGER Lebensversicherung AG in Bezug auf dieses Basisinfor-
mationsblatt zustandig. Die NURNBERGER Lebensversicherung AG ist in Deutschland zugelassen und wird von der Bundesanstalt fiir Finanzdienstleis-
tungsaufsicht (BaFin) reguliert.

Stand Basisinformationsblatt: 01.01.2023

Um welche Art von Produkt handelt es sich?

Art
Es handelt sich um eine lebenslange Todesfallversicherung nach deutschem Recht auf das Leben der versicherten Person. Entstehende Uberschiisse
werden verzinslich angesammelt.

Laufzeit

Das Produkt lauft lebenslang bis zum Tod der versicherten Person. Fir die Berechnung der Werte dieses Basisinformationsblatts sind wir von einer emp-
fohlenen Haltedauer von 20 Jahren bis zum Alter der versicherten Person von 85 Jahre ausgegangen. Sollte der Versicherungsnehmer oder die versi-
cherte Person die vorvertragliche Anzeigepflicht (Naheres siehe Allgemeine Bedingungen § 6) verletzen, sind wir berechtigt den Vertrag unter bestimmten
Voraussetzungen einseitig aufzulésen.

Ziele

Wir sichern Ihnen, basierend auf einer garantierten Mindestverzinsung, zum vereinbarten Vertragsablauf einen garantierten Eurobetrag zu. Um diese Ga-
rantie zu gewahrleisten, erfolgt die Kapitalanlage vollstdndig im Sicherungsvermdgen des Versicherungsunternehmens. In der Kapitalanlage wird neben
der Rendite auch groRRer Wert auf die Sicherheit gelegt. Unsere Anlage erfolgt im Wesentlichen in Darlehen, Hypotheken, festverzinslichen Wertpapieren,
Aktien und Immobilien. Neben der garantierten Leistung erhalten Sie Leistungen aus der Uberschussbeteiligung. Bei der Beteiligung lhres Vertrags an den
Uberschiissen halten wir uns an gesetzliche Normen. Die Héhe der Uberschussbeteiligung héngt von vielen Einfliissen (u. a. Entwicklung des Kapital-
markts) ab und kann daher nicht garantiert werden. Durch die Uberschussbeteiligung partizipieren Sie an den Ertragen der Kapitalanlage sowie an den Er-
tragen aus dem Kosten- und Risikoergebnis.

Kleinanleger-Zielgruppe

Dieses Produkt ist flir Kunden geeignet, die im Todesfall ihren Hinterbliebenen finanzielle Unterstiitzung gewahren wollen. Die Leistungen bei Tod kénnen
unter der Summe der gezahlten Anlagebetrage liegen, jedoch nicht weniger betragen als die garantierte Todesfallleistung. Beziiglich der mdglichen Todes-
fallleistung und des Riickkaufswerts wahrend der Vertragsdauer besteht durch die Uberschussbeteiligung ein gewisses Schwankungs- bzw. Verlustrisiko.
Im Falle einer vorzeitigen Kiindigung liegt der Vertragswert wahrscheinlich unter der Summe der gezahlten Anlagebetrage. Fir das Verstandnis der Leis-
tungen sind keine Kenntnisse liber Finanzmarkte und keine Erfahrungen mit Versicherungsanlageprodukten und/oder verpackten Anlageprodukten erfor-
derlich.

Versicherungsleistungen und -kosten

Bei Tod der versicherten Person zahlen wir die vereinbarte Todesfallleistung. Der Tarif beinhaltet Assistance-Leistungen.

Fir die Berechnungen in diesem Basisinformationsblatt gehen wir beispielhaft von einer 65-jahrigen Person und einem jahrlichen Anlagebetrag von

1.000 EUR aus. Der durchschnittliche Beitragsanteil fiir die Versicherungsleistung betragt 244 EUR und damit 24,4 % des jahrlichen Anlagebetrags. Da-
durch ergibt sich ein durchschnittlicher jahrlicher Anlagebeitrag von 756 EUR. Die Auswirkung der Versicherungspramie auf die Rendite der Anlage betragt
2,1 %. Die Zahlen sind Schatzungen und kénnen in der Zukunft anders ausfallen.
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Welche Risiken bestehen und was konnte ich im Gegenzug dafiir bekommen?

Das Risiko und die Rendite des Produkts sind abhangig von der Uberschussbeteiligung.

Risikoindikator
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Héheres Risiko

Dieser Risikoindikator beruht auf der Annahme, dass Sie das Produkt 20 Jahre lang halten. Wenn Sie die Anlage friihzeitig
auflésen, kann das tatsachliche Risiko erheblich davon abweichen und Sie erhalten unter Umsténden weniger zurtick.

Der Gesamtrisikoindikator hilft Ihnnen, das mit diesem Produkt verbundene Risiko im Vergleich zu anderen Produkten einzuschatzen. Er zeigt, wie
hoch die Wahrscheinlichkeit ist, dass Sie bei diesem Produkt Geld verlieren, weil sich die Markte in einer bestimmten Weise entwickeln oder wir

Wir haben dieses Produkt auf einer Skala von 1 bis 7 in die Risikoklasse 3 eingestuft, wobei 3 einer mittelniedrigen Risikoklasse entspricht. Das
Risiko potenzieller Verluste aus der kiinftigen Wertentwicklung wird als mittelniedrig eingestuft. Bei unglinstigen Marktbedingungen ist es dufRerst

Performance-Szenarien

In den angefiihrten Zahlen sind samtliche Kosten des Produkts selbst enthalten. Unbericksichtigt ist auch Ihre persénliche Situation, die sich ebenfalls auf
den am Ende erzielten Betrag auswirken kann. Was Sie bei diesem Produkt am Ende herausbekommen, hangt von der kiinftigen Marktentwicklung ab. Die
kiinftige Marktentwicklung ist ungewiss und lasst sich nicht mit Bestimmtheit vorhersagen. Die dargestellten Szenarien beruhen auf Ergebnissen aus der
Vergangenheit und bestimmten Annahmen. Die Markte kénnen sich kinftig véllig anders entwickeln. Das Stressszenario zeigt, was Sie unter extremen

Marktbedingungen zuriickbekommen kdnnten.

Empfohlene Haltedauer: lebenslang (fiir die Werte innerhalb dieser Tabelle: 20 Jahre)
Anlagebeispiel: 1.000 EUR pro Jahr
Versicherungspramie: 244 EUR pro Jahr (Die Préamie ist im Anlagebetrag enthalten)

verlauf

Wenn Sie nach Wenn Sie nach Wenn Sie nach
1 Jahr 10 Jahren 20 Jahren
aussteigen aussteigen aussteigen
Szenarien fiir den Erlebensfall
Stressszenario Was Sie am Ende nach Abzug der Kosten her- 650 EUR 6.510 EUR 13.600 EUR
ausbekommen kdnnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -34,8 % -8,0 % -3,8 %
Pessimistisches Was Sie am Ende nach Abzug der Kosten her- 650 EUR 6.560 EUR 14.160 EUR
Szenario ausbekommen kdnnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -34,6 % -7,8 % -3,4 %
Mittleres Was Sie am Ende nach Abzug der Kosten her- 660 EUR 6.730 EUR 15.330 EUR
Szenario ausbekommen kdnnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -34,5 % 7.4 % -2,6 %
Optimistisches Was Sie am Ende nach Abzug der Kosten her- 660 EUR 6.970 EUR 16.860 EUR
Szenario ausbekommen kdnnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -34,3 % -6,7 % -1,7 %
Anlagebetrag im Zeitverlauf 1.000 EUR 10.000 EUR 20.000 EUR
Szenario im Todesfall
Versicherungsfall Was die Begiinstigten nach Abzug der Kosten 12.630 EUR 13.440 EUR 15.330 EUR
herausbekommen kénnten
Versicherungspriamie im Zeit- 403 EUR 2.914 EUR 4.881 EUR

Was geschieht, wenn die NURNBERGER Lebensversicherung AG nicht in der Lage ist, die Auszahlung vorzunehmen?
Die NURNBERGER Lebensversicherung AG ist Mitglied des Sicherungsfonds Protektor Lebensversicherung-AG, WilhelmstraRe 43 G, 10117 Berlin bzw.

Postfach 08 03 06, 10003 Berlin.

Dies ist eine gesetzliche Sicherungseinrichtung zum Schutz der Anspriiche von Versicherungsnehmern, versicherten Personen, Bezugsberechtigten und
sonstigen aus dem Versicherungsvertrag beglinstigten Personen. Er wird aktiv, wenn ein Versicherungsunternehmen seinen Verpflichtungen dauerhaft

nicht mehr nachkommen kann.
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Welche Kosten entstehen?

Kosten im Zeitverlauf

In den Tabellen werden Betrage dargestellt, die zur Deckung verschiedener Kostenarten von Ihrer Anlage entnommen werden. Diese Betrdge héangen
davon ab, wie viel Sie anlegen, wie lange Sie das Produkt halten und wie gut sich das Produkt entwickelt. Die hier dargestellten Beitrédge veranschaulichen
einen beispielhaften Anlagebetrag und verschiedene mdogliche Anlagezeitrdume.

Wir haben folgende Annahmen zugrunde gelegt:
+ Bei Kiindigung nach einem Jahr wiirden Sie den angelegten Betrag zurtickerhalten (0 % Jahresrendite).

Fir die anderen Halteperioden haben wir angenommen, dass sich das Produkt wie im mittleren Szenario dargestellt entwickelt.
* 1.000 EUR werden pro Jahr angelegt.

Wenn Sie nach
20 Jahren aussteigen

Wenn Sie nach
10 Jahren aussteigen

Wenn Sie nach
1 Jahr aussteigen

6.328 EUR
3,7 % pro Jahr

608 EUR
60,8 %

3.748 EUR
8,7 % pro Jahr

Kosten insgesamt

Jahrliche Auswirkungen der Kosten*

* Diese Angaben veranschaulichen, wie die Kosten lhre Rendite pro Jahr wahrend der Haltedauer verringern. Wenn Sie beispielsweise zum Ende der Hal-
tedauer aussteigen, wird lhre durchschnittliche Rendite pro Jahr voraussichtlich 1,0 % vor Kosten und -2,7 % nach Kosten betragen. Wir kénnen einen Teil
der Kosten zwischen uns und der Person aufteilen, die Ihnen das Produkt verkauft, um die fiir Sie erbrachten Dienstleistungen zu decken.

Zusammensetzung der Kosten

Einmalige Kosten bei Einstieg oder Ausstieg Jahrliche Auswirkungen der Kosten,

wenn Sie nach 20 Jahren aussteigen

Einstiegskosten Hierunter sind alle einmaligen zu Vertragsbeginn zu zahlenden Kosten zu 0,4 %

verstehen. Die Kosten fiir den Vertrieb des Produkts sind darin inbegriffen.
2,4 % der kumulierten Anlage

Die Kosten, die Sie zahlen, sind in der Anlage enthalten.

sonstige Verwaltungs- oder

und Ihrer Anlage anfallen.

Ausstiegskosten Auch bei einem vorzeitigen Ausstieg fallen keine zusatzlichen Kosten an. 0,0 %
Laufende Kosten pro Jahr
Verwaltungsgebiihren und Hier sind alle Kosten berlcksichtigt, die fir die Verwaltung Ihres Produkts 33%

Betriebskosten
10,7 % der eingezahlten Anlage
2,9 % des Werts lhrer Anlage pro Jahr

Hierbei handelt es sich um eine Schatzung auf der Grundlage der tatsachli-
chen Kosten des letzten Jahres.

Transaktionskosten Hierunter sind die Kosten zu verstehen, die beim Kauf und Verkauf der zu-

grunde liegenden Anlageoption entstehen.

weniger als 0,1 %

weniger als 0,1 % des Werts |Ihrer Anlage pro Jahr

Hierbei handelt es sich um eine Schatzung der Kosten, die anfallen, wenn
wir die zugrunde liegenden Anlagen fiir das Produkt kaufen oder verkaufen.
Der tatsachliche Betrag hangt davon ab, wie viel wir kaufen oder verkaufen.

Die tatsachlichen Kosten kénnen von den oben genannten Kosten abweichen, da sie z. B. von |hrer persénlichen Anlage oder von Ihren gewéhlten
(Anlage-)Optionen abhangen.

Wie lange sollte ich die Anlage halten und kann ich vorzeitig Geld entnehmen?

Empfohlene Haltedauer: lebenslang

Sie konnen |hre Vertragserklarung innerhalb von 30 Tagen widerrufen. Naheres kénnen Sie den Informationen nach §§ 1 und 2 VVG-InfoV und der Wider-
rufsbelehrung entnehmen, die Sie zusammen mit den Vertragsunterlagen erhalten.

Sie haben die Mdglichkeit Ihr Produkt vorzeitig zu kiindigen. Zusétzliche Kosten entstehen lhnen hierbei nicht. Informationen zur Héhe der Rickkaufswerte
bei vorzeitiger Kiindigung finden Sie in der Garantiewerttabelle, die lhnen zusammen mit den Ubrigen Vertragsunterlagen ausgehandigt wird.

Wie kann ich mich beschweren?

Falls Sie sich Uber das Produkt, den Vermittler oder das Versicherungsunternehmen beschweren mochten, kdnnen Sie unsere Hotline unter 0911 531-0
anrufen. Sie kdnnen die Beschwerde auch Uber unsere Internetseite www.nuernberger.de/kontakt, per Brief (NURNBERGER Lebensversicherung AG,
OstendstraRe 100, 90334 Nirnberg) oder per E-Mail an info@nuernberger.de bei uns einreichen.

Sonstige zweckdienliche Angaben

Weitere Informationen kdnnen Sie dem fiir Sie erstellten Angebot entnehmen.
Bei Vertragsabschluss erhalten Sie noch weitere Dokumente auf die Sie gesetzlichen Anspruch haben: Versicherungsschein, Informationen nach VVG-
InfoV, Allgemeine Versicherungsbedingungen und Allgemeine Steuerhinweise.
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